
SO : /u1/ VTIIN Ding Nai, ngdy 04 thdng 9 ndm 2026

CONC BO THONG TIN gAT THUOIYG

Kinh gfri : S& giao dich Chrfrng kho6n Hn NQi

l. TGn t6 chftc: C6ng ty CO phAn Vpt tu n6ng nghiQp DOng Nai

- M6 chrlmg khoSn: DOC
- Dia chi try sO chinh: Sti 10, Qui5c 16 1, Khu ph6 Xuen Tdn, phudrng Hdng Gdn,

TP. E6ng Nai, ViQt Nam
- Di$n thopi li6n hQ: (0251) 3836 270 - 3833 289 Fax: (02s 1) 3836 270 - 3833 289
- E-mail: docambh@vnn.vn
- Dai diQn theo ph5p luQt: 6ng Ng6 Huj,nh Minh - Chfc vp: QuyAn Gi6m d6c.

2. NQi dung th6ng tin c6ng b6.

Tdi liQu IeV !, ki6n c6 d6ng bing v6n bin vA viQc BO sung, sua d6i chi titit ngdnh
ngh6 kinh doanh vd Th6ng qua giao dfch gifra C6ng ty CP Vpt tu n6ng nghiep D6ng
Nai v6i T6ng c6ng ty C6ng nehigp thgc ph6m D6ng Nai.

Thdng tin ndy dd duqc c6ng b6 trAn ffang th6ng tin diQn t* ct)a c6ng ty muc
quan h€ c6 d6ng vdo ngdy 04/9/2026 tqi dudng ddn " docam.vn/taiJieu-van-ban/"

Chfng t6i xin cam k6t c6c th6ng tin c6ng b6 tren d6y ld thing sU that ,'d hodn
todn chfu tr6ch nhiQm tru6c ph6p ludt vC nQi dung c6c thdng tin ild cdng AOAL

-:-'

coNc rY co PHAN vaT TrI
NONC NGHITP DONG NAI

CQNG HOA XA ngr CHU NGHIA VrET NAM
DQc t$p - Tg do - H4nh phric

D4i diQn t6 chrfrc
Nguoi il4i diQn theo phrlp luft

--4H#I\,IDOc

* Tdi li€u dinh kdm:
- Phi6u l5y f kitin c6 d6ng;
- Td trinh s6 08/TT ngiry 041912026;
- DFth6o Nghi quyiSt DHDCD;
- Phii5u bi6u quy6t ftdm gi6y uf quy6n).

uj'nh Minh



coNc ry co pHAN coNG uoa xA Hor cs0 Ncuia vrET NAM
vAT TU NONC NGHIEP DONG NAt D0" r+p - ru,ro - n+nt p

OAng Nai, ngity 01 thdng 09 ndm 2026

PHIEU I,AY Y XINN C6 OONC

V/v: 86 sung, sra doi chi rii* ngdnh nghi ktnh doanh vd Th)ng qua giao clich
giira C6ng ty c6 phin Vqt tu n6ng nghiQp Ding Nai vdi Tdng c6ng ty C6ng

nghiQp thtrc pham E6ng Nai

Kinh gui: Quf CA tl6ng C6ng ty C6 phin V{t tu n6ng nghiQp D6ng Nai

r. THoNG TrN DOANH NGHTEP

- T6n: Cdng ry C6 phdn VAt tu n6ng nghiQp D6ng Nai (DOCAM).
- Tru scy chinh: Sd 10, Qu6c l0 l, Khu Ph6 Xudn TAn, Phucrng Hdng Gdn, TP. D6ng Nai.
- Giay chirng nh6n ddng kf doanh nghi6p: md s6 3600333736 ddng kf lAn dAu ngdy
011312010, ding ky thay d6i l6n thf 9 ngdy 2110112026 t4i Phong DKKD - Thdnh Ph6
D6ng Nai.

rr. MUC Dicu, Ner DUNG LAy .f xltN vA BrEU euyET cuA c6 pdNc
1. Mgc dich:
- 86 sung vd sua A6i ctri tiiit ngdnh ngh0 kinh doanh trong didu 16 vd gi6y chimg nh6n
d6ng ky kinh doanh ctra C6ng ty .

- Th6ng qua giao dich giira C6ng ty c6 phAn V4t tu n6ng nghiQp D6ng Nai voi T6ng c6ng
ty C6ng nghiQp thirc phAm D6ng Nai (C6ng ty mq) .

2. NQi dung l6y f ki6n:
C6c tdi liQu c6 liOn quan Quj c6 d6ng c6 th6 tham kh6o tr6n trang di€n tir cira C6ng ty C6
phAn VAt tu N6ng nghiQp D6ng Nai: www.docam.vn
(, NOi dung chi fiet Quy ,A dArg vui ldng xem tdi liQu dinh kim phiAu liiy j, kiAn ndy.

III. TAI LIF,'U ctII rilnr vAN gAN

- Tcv trinh sO Og/ff ngdy 0410912026 vd c6c n6i dung:

+ 86 sung vd sfra a6i ctri ti€t ngdnh ngh0 kinh doanh trong di6u l0 vd gi6y chung
nh4n ddng ky kinh doanh cira C6ng ty.

Th6ng qua giao dich giira C6ng ty c6 phAn VAt tu n6ng nghiQp E6ng Nai vdi
T6ng c6ng ty C6ng nghiQp thuc ph6m D6ng Nai (C6ng ty mq) .

- Dr,r th6o Nghi quy0t cria Dai h6i d6ng c6 d6ng th6ng qua c6c n6i dung :

+ 86 sung vh sria O6i ctri ti6t ngdnh ngh0 kinh doanh trong didu lQ vd giAy chfng
nh6n ddng \i kinh doanh cria C6ng ty.

Th6ng qua giao dich giira C6ng ty c6 phAn Vat tu ndng nghiQp D6ng Nai vcyi

T6ng c6ng ty C6ng nghiQp thuc ph6m D6ng Nai (C6ng ty me) .

rv. HiNH THUC CUI pUrpu BrEU QUYET



. - C6 d6ng gui phi6u bi6u quy€t d6n C6ng ty bing hinh thfc grii thu. Phi6u bi6u
quy6t phAi c6 chir kli cua c6 d6ng ld c6 nh6n; ngucri dai di€n theo riy qr,ydn hodc ngtroi dai
di6n theo ph6p luat cfra c6 d6ng ld t6 chuc. Phi€u l6y ! kien gfti v€ COng ty ducrc cho viro
phong bi d6n kin vd kh6ng ai du<yc quyAn mo trutic khi ki6m phitiu.

,.:- C6c phi6u bi6u quy€t giri vd C6ng ty sau thcyi han dd x6c dinh tai nQi dung bi6u
quy6t hoac dd bimo trong trucrng hqp g&i thu.truric khi ki€m phi6u ld kh6ng hqp lq. Phi0u
bi6u quy6t kh6ng dugc gui vd duoc coi ld phi6u kh6ng tham gia bi€u quy€t.

v. THor HAN GrIr pHrEU BrEU QUyEr r-AV Y KrEN BANG VAX nAN
DC thuc hiQn nhiQm vu quydn han ctra Dai hQi Ddng c6 d6ng theo qui dinh cua

Di6u le C6ng ty vd Ludt Doanh nghiQp, dd nghl 9yy .O d6ng c6 y kiCn vd gui Iai PH^IEU
BIEU QUYET V6 HOI DONG QUAN Tru CONG TY C6 PHAN VAT TU N6NC
NGHIEP DONG NAI - dia chi: TAng 1 , sd g4l2 Bis, Dudng Trdn Qu5c Toin, Khu ph6
Binh Da, Phucrng Trdn Bi6n, TP. D6ng Nai truoc l7 gid 00 ngiry 24t0912026 ae UOi aOng
quAn tri C6ng ty t6ng hqp theo quy dinh.

Trdn trong./.

cHU TICH HQr DONG QUAN
( Kf vn ghi rd hg t6n )

KfY!#*/ c0r*t: y<\'
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coxc rv cO puAN coNG HoA xA uor cHU xcuia vrsr NAM
var rtl Nouc NGHIEP DONG NAI Doc lap -'Ty rlo - Hanh phric-

HO. I DONG QUAN TRI
56:08/TT Ding l{ai, ngdy 04 thdng 09 ndm 2026

TO TRiNH
V/v; BO sung. sia doi chi riir ngdnh nghi kinh doanh vd Th6ng qua giao

dlch giira COng ry cO phin Vdr tr n6ng nghiQp Ding Nai voiTiing c6ng ty COng
nghiQp thryc phiim Ddng Nai

Kinh gfri: D4i hQi tl6ng cA Odng C6ng ty CP V{t tu ndng nghigp D6ng Nai

- Can cir Di6u lQ C6ng ty c6 phAn Vat tu n6ng nghiCp D6ng Nai;

- Cdn cf Gi6y chimg nhAn dang ky doanh nghi6p: md s6 3600333736 dang ky lAn

dAu ngdy 011312010, ddng kj thay d6i lAn thir 09 ngdy 2110712026 t4i Phong DKKD -
Thdnh ph6 D6ng Nai;

- Cdn cri Ngh! quyCt s6 Z:n'lq-UDQT ngdy 07/0812026 ctla HQi d6ng quin tri V/v
ch6t danh s6ch c6 d6ng dC l6y f kiCn c6 d6ng bing vdn bdn;

D6 thgc hiQn viQc 86 sung, sua d6i chi ti6t ngdnh ngtr6 kintr doanh vd Th6ng qua
giao dfch giira.C6ng ty c6 ph6n VQt tu ndng nghiQp D6ng Nai vdi T6ng cdng ty C6ng
nghi0p thgc phAm D6ng Nai, H6i d6ng quin tri kinh trinh Dai hQi d6ng c6 d6ng th6ng qua
n6i dung sria d6i chi ti6t nhu sau:

l. 86 sung vi sira tl6i chi ti6t nginh ngtr6 Xintr doanh trong tli6u IQ vn gi6y
chfng nh$n dlng kf kinh doanh cria C6ng ty

a. 86 sung nginh, nghd kinh doanh sau :

STT TOn ngirnh, nghd kinh tloanh tluqc b6 sung

I B6n bu6n s6n phAm thu6c 16, thu6c ldro:

- Bdn bu6n sdn phiim thu(ic ld nhr thu6c lii diAu, xi gd, cdc sdn phtim thuiic tdo

b. Sira O6i ctri ti6t ngirnh, ngh6 kinh cloanh sau :

STT T6n nghnh, ngh0 kinh doanh dugc sria tl6i chi ti6t

I B6n bu6n chuydn doanh kh6c chua duoc ph6n vdo dAu:

- Ban bu6n phdn b6n, thuiic bdo vQ thryc vQt, chtit kich thich cdy tring vd vdt nu6i,

hat nhtra

- Bdn huhn hdu chit kttic ,;i'tlgng lrong ning n;4hi(p

- Brirt huAn hria cnAt k*dc (trii'logi srt'dung trong nhng nghi(p)



Z I ean buon n6ng, lAm s6n nguy6n liQu (tru g5, tre, nua) vd d6ng vdt s6ng:

- Bdn buin nAng srtn. Bdn bu1n thuc dn gia silc, gia cdm vd thtiy sdn. Bdn buOn

ndng sdn nguy1n liQu, giting cay tr6ng. Bdn bu\n, uom gi6ng, tr6ng hoa phong
lan, cdy cdnh

2. Th6ng qua giao dich giira Cdng ty cd phfln V4t tu ndng nghiQp Ddng Nai v0i
T6ng c6ng ty C6ng nghiQp thqc phim Ddng Nai (COng ty mg) cq th6:

+ Lo4i giao dich: Hqp d6ng mua b6n hdng h6a va h,Op d6ng vay v5n.
+ T6ng gi6 tri giao dich: bang hodc lcrn h<yn 35oh t6ng gi6 tri tiri sin ducrc ghi trong
bdo c6o tdi chinh dd dugc ki6m to6n gAn nh6t (BCTC ndm2025).
+ Thoi di6m giao dich: tir th6ng 1012026 dtin htit th6ng 1212027.

Dai hQi uy quyi,n cho HQi ddng quin tri, Ban Di6u hdnh thpc hiQn c6c thir tqc, h6
scr thay d6i nQi dung ddng ky doanh nghi€p, xin gi6y phdp vd thuc hi0n c6c hoat dQng kinh
doanh theo quy dinh hiqn hdnh.

H6i d6ng quAn tri kinh trinh Eai hQi d6ng c6 d6ng xem xdt quy6t dinh./.
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coxc rv cO pnAx
G NGHTEP DONG NAI

cONc uoa xA uOr cHu NcHIa vrEr Nau
DQc lQp - Tu do - Hanh phric

PHIEU BIEU QUYET
/i, ttie" bing vdn bdn d€ thong qua vi€c iA tung, s*'a rtC,i chi tiOt ngdnh nghi kinh
th6ng qua giao dich gitra C6ng ty co phin Vqt tu ndng nghiQp Ding Nai vcri T6ng

c6ng ty C6ng nghiQp thryc phiim D6ng I'tai)

I. THONG TIN CHUNG
- TCn C6 d6ng: .....;.
- 56 CCCD/ GCN DKKD md s6:
- 56 c6 phAn so hftu/ dai diQn: .

IT. NQI DUNG BIEU QUYET
Th6ng qua Td trinh s6 08/TT ngity 0410912026 vd c6c n6i dung sau:

- NQi dung 1: Thdng qua b6 sung vd stia d6i chi ti6t ngdnh nghe klntr doanh trong diAu 16 vd
gi6y chirng nhfln ddng ky kinh doanh cira C6ng ty:

PHUoNG AX nrEU QUYET

T:in thinh tr Khdng t{n th}rnh tr Kh6ng c6 f ki6n tr

- NQi dung 2 : Th6ng qua giao dich giira.Cdng ty c6 phAn VAt tu n6ng nghi0p D6ng Nai v6i
Tdng c6ng ty C6ng nghiQp thuc phdm D6ng Nai (C6ng ty me) :

PHUoNG AX srEU QUYET

T6n thinh tr Kh6ng tfn thirnh tr Kh6ng c6 f ki6n tr

- NQi dung 3: Th6ng qua Du thAo Nghi quytlt DHDCD l6y y ki6n c6 d6ng bing van ban:

PHUONG AU BTEU QUYET

Tfn thinh tr Khdng tin thdrnh I Kh6ng cti i'ki6n tr

ngay .... th6ng 09 ndm 2026

Cd tl6ng/B0n nh{n 0y qry6n
(Ki,, ghi rd h9 t/n)



(*) Hufns din bi6u quv6t:

l. Ddnh ddu (X) vdo m6t (01) trong ba (03) 6 vu6ng bi0u quy6t.

2. Phi6u bi€u quy6t hqp 19 ld phi6u:

Do Cdng ty CP V4t tu n6ng nghiCp D6ng Nai phdt hdnh vi phdi c6 con d6u cua C6ng

ty CP V4t tu n6ng nghi0p D6ng Nai;
D6nh dAu chgn m6t (01) trong ba (03) 6 vu6ng bi6u quyOt;

Phii c6 ho vd tOn, chir ky cira c6 d6ng hodc ngucri dai diQn theo uy quy0n;

Phi6u biOu quy6t lAy j ki6n cd d6ng duoc dflt trong phong bi d6n kin vd giri v0 C6ng

ty CP V4t tu n6ng nghiQp D6ng Nai trufc 17 gid 00 ngiy 2410912026.

3. Phi6u bi6u quyOt kh6ng hqp l0 ld phi6u kh6ng dirng theo c6c quy dinh cria Phi6u hqp 19.



cONc rY co pnAN
VAT TTI'NONG NGHIEP DONG NAI

c0. Nc Hoa xA Hor cHu NcuTa vrEr Nav
DQc lQp - Tu do - Hanh phLic

Eing Nai, ngdy thdng naru 2026

GIAY UY QUYEN
(V/v: Liiy y ki€n bdng vdn bdn d€ th6ng clua vi€c 86 strng, s*'a d6i cH tftt ngdnh nghi klnh

doanh vd Th6ng qua giao dich gitra C6ng ty c6 phdn Vdt ttr ndng nghiQp Dong Nai voi
T6ng c6ng ty C6ng nghiQp thqtc phAm Edng Nai)

Kinh gfri: Cdng ty Cd phin Vqt tu n6ng nghiQp D6ng Nai

r. BEN UY QUYIN
T0n c6 d6ng:
Nguc,i dai diQn th.o phil lrai i;6i ;;ii6'.n.i.i' .............
36 CCCD/Passport/I4SDN: . ... ngay c6p .. noi c6p
Dia chi thucmg tru/Tru so chinh:

l'56 cd phdn d4i diQn ho4c sd hiru: .. ... c6 phdn
Ld cd ddng cia C6ng ty C6 phAn Vdt tu n6ng nghiQp D6ng Nai d6ng y uy quydn cho:

II. BEN NHAN UY QUYEN
TOn cd nhdn/t6 chric:
Nguoi dai diqn theo phSp lu4t (d6i v6i t6 chuc): ... :.. .

56 CCCD/Passport/MSDN: . ... ngdy c6p .. .. ncyi c6p ..
Eia chi thuong tru/Tru so chinh:

l'56 c6 phdn dai di6n hodc so hiru: ..... co phAn

NQi dung riy quydn: B6n try quyCn d6ng 1i iry quy6n cho B6n nhdn uy quydn thuc
hi6n bi6u quytlt theo hu<rng d6n tr6n Phi6u bi6u quy6t lay y kien c6 d6ng bing vdn bAn cira
C6ng ty CP V4t tu n6ng nghiQp D6ng Nai voi ndi dung nhu sau:

- NQi dung 01: Th6ng qua To trinh s6 08/TT ngiry 0410912026 v6 n6i dung sau:

+ 86 sung vd sria O6i cni ti6t ngdnh ngh6 kinh doanh trong di6u l0 vd gi6y chfng
nhQn ddng ki kinh doanh cta C6ng ty.

+ Thdng qua giao dich gitra C6ng ty c6 phAn Vat tu n6ng nghiQp D6ng Nai voi T6ng
c6ng ty C6ng nghiCp thyc phAm D6ng Nai (C6ng ty mq) .

- NQi dung 02: Thdng qua Du thAo Ngh! quydt DHDCD l6y j ki€n c6 d6ng bang van bin
B6n nhfn uy quyAn chi duoc thUc hien c6c c6ng vi6c trong pham vi duoc uy quy6n

. .i " :. .
theo giAy uy quy6n ndy vd kh6ng duoc riy quy€n lai cho bdt kj,b6n thri ba ndo.

Gi6y ny quyA, ndy c6 hiQu lsc kC tu ngdy ky kCt d6n h6t han l6y 1i ki0n.

T6i/Chirng.t6i cam k6t hoan tohn chiu tr6ch nhi6m tru6c ph6p luat v0 viQc ty quy6n
trdn vd kh6ng khi6u nai gi sau ndy A6i vOi n6i dung dd uy quyCn.

ntN NudN uY eUYEN sEN uy euyrN
(K!, ghi rd h9 tAn vd ddng diiu niSu td tii ch{rc) Ky, ghi rd ho tAn vd d6ng ctau nilu ld to cht:rc)

Lru jt: Vui tbng gfri Giiy uy quyin niy kim theo Phiiu bi\u qu1,At
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HOI DONG C6 OONC
G TY CO PHAN

G NGHIEP DONG NAI

Q-EHDCD

ceNG HoA xA Hgr cHU NGHia vtEr NAM
DQc |ap - Tq do - H4nh phric

Ding Nai, ngiry 25 thdng 09 nam 2026
q

*

^ NGHI QUYET CU+ DAr HQr DONG Co DONC
CONC TY Co PHAN VAT ru'NoNc NGHITp ooNc NnT

DAr HQr DONG C6 oONC
coxc ry co PHAN vAr rrl N6Nc NGHTEP DONG NAr

- Cdn cf Di6u lQ C6ng ty c6 phdn V4t tu n6ng nghiQp D6ng Nai;
, ^.;- Can cu Giay chimg nh6n d[ng ky doanh nghiQp md s6 3600333736 do Phong Ddng

kyi kinh doanh - Sd Ke hoach vd DAu tu tinh D6ng Nai c6p, ddng kli lAn dAu ngdy
011312010, dang ky thay d6i lAn thir 9 ngdy 2110112026 t4i Phong DKKD - Thdnh ph6
D6ng Nai cAp;

- Can cri Bi6n bAn ki0m phitiu ngity 25 th6ng 09 ndm 2026 v€ k6t qud l6y y kien C6
d6ng bdng vdn bAn cua C0ng ty CO ph0n Vat tu n6ng nghiQp D6ng Nai,

QUYET NGHI
Diiju l. Dai h$i d6ng c6 d6ng bi6u quytit thdng qua n6i dung nhu sau:

1. BO sung vi sira tl6i chi ti6t nginh ngtr6 Xintr doanh trong tli6u IQ vi gi6y
chring nhfn rl5ng kf kinh doanh cria C6ng ty

a. 86 sung nginh, ngtrd t<intr doanh sau :

STT TGn nginh, nghd kinh doanh dugc b6 sung

1
Biin bu6n s6n phAm thu6c 16, thu6c ldo:

- Bdn bu1n sdn phdm thudc ld nhr thudc ld diAu, xi gd, cric sdn phiim thudc ldo

b. Sira AOi ctri ti6t ngDrnh, nghd kinh doanh sau :

STT TOn ng:inh, nghG kinh cloanh tlu'g'c sii'a d0i chi ti6t
1 B6n bu6n chuy6n doanh kh6c chua duoc ph6n vdo diu:

- Bdn bu6n phdn b6n, thuoc bao v€ thtrc vat, chdt k{ch thich cdy tring vd vat nuoi,

hat nhu'a

- Bdn bu6n h6a chdt khcic sn cl4ng trong nong nghi€p

- Bdn bu6n hria chh khuc (trir loai sr clung trong nong nghiAp)

2 B6n bu6n n6ng, ldm sin nguyOn liQu (tru 96, tre, nua) vd d6ng vit s6ng:

- Bdn bu6n n1ng sdn. Bdn bu6n th*c dn gia suc, gia cim vd thuy san. Bcin bu6n

n6ng sdn nguy\n liQu, giong cay tring. Bcin bu6n, mmt giong, tring hoa phong

lan, cdy cdnh

Bi6u quytit vfi ti lg: ... .......u1, t6ng sii phi6u t{n th}rnh.



2. Th6ng qua giao dich giira C6ng ty cd phin V$t tu n6ng nghiQp Ddng Nai vfi
Tdng c6ng ty C6ng nghiQp thqc ph6m D6ng Nai (C6ng ty me) cq th6:

+ Loai giao dich: Hqp d6ng mua b6n hdng h6a vd hqp d6ng vay v6n.
' -,i+ T6ng gi6 tri giao dich: bdng hodc l6n hcrn 35oh tdng gi6 tri tdi sin dugc ghi trong

b6o c6o tdi chinh dd dugc ki6m to6n gdn nh6t (BCTC ndm2025).
+ Thdi di0m giao dich: tir th6ng 1012026 d6n h6t th6ng 1212027.

Bi6u quy6t vdi ti l€: ... .......'h t6ng s6 phi6u t6n thinh.

Di6u 2. Dai hQi d6ng c6 d6ng iry quy6n cho HQi d6ng quAn tri, Ban Di0u hdnh thqc
hiQn cric thri tuc, h6 scv thay d6i nQi dung dang ky doanh nghiQp, xin giSy ph6p vd thirc hi6n

c6c hoat dQng kinh doanh theo quy dinh hiQn hdnh..

Di6u 3. Ngh! quytit c6 hiQu luc kO tir ngdy ky. Tat cir citc C6 d6ng cira C6ng ty C6

phAn Vat tu n6ng nghiQp D6ng Nai, thdnh vi0n HQi ddng quAn tri, Ban Ki6m so6t, Ban Di6u
hdnh vd todn th6 c6n bQ c6ng nhAn vi6n C6ng ty c6 tr6ch nhiQm thi hdnh Nghi quy6t niry.1.

TM. DAr HQr DONG CO poNC
CHU TICH HDQT

Noi nhQn:

- Cric cO il6ng c6ng ty;
- HDQT, BKS, BDH;
- Luu hd so C6ng ty.

LO Phu&c Hing
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CỘNG HÒA XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM 

Độc Lập – Tự Do – Hạnh Phúc 

               

HỢP ĐỒNG NGUYÊN TẮC 

                               V/v: TIÊU THỤ THUỐC LÁ BAO 

                                Số: ……./HĐTT/2026 

 
Căn cứ Bộ Luật Dân sự số 91/2015/QH13 ngày 24/11/2015;  

Căn cứ Luật Thương mại số 36/2005/QH11 ngày 14/6/2005; 

Căn cứ Luật Phòng, Chống tác hại của thuốc lá số 09/2012/QH13 ngày 18/6/2012;  

Căn cứ nhu cầu và khả năng của hai bên, 

Hôm nay, ngày …../…./2026, tại Trụ sở chính Tổng công ty Công nghiệp thực 

phẩm Đồng Nai, các bên gồm: 

BÊN A: TỔNG CÔNG TY CÔNG NGHIỆP THỰC PHẨM ĐỒNG NAI - MỘT 

THÀNH VIÊN CÔNG TY TNHH 

- Địa chỉ: Số 833A, xa lộ Hà Nội, khu phố 3, phường Long Hưng, TP Đồng Nai. 

- Điện thoại: 0251.3836044   Fax: 0251.3992747. 

- Mã số thuế: 3600253505 

- Đại diện theo pháp luật: Trần Thị Vũ Hậu, Chức vụ: Chủ tịch HĐTV 

BÊN B: CÔNG TY CỔ PHẦN VẬT TƯ NÔNG NGHIỆP ĐỒNG NAI 

- Địa chỉ trụ sở: Số 10, Quốc Lộ 1, Khu Phố Cẩm Tân , Phường Hàng Gòn, Thành 

Phố Đồng Nai, Việt Nam.              

- Mã số thuế: 3600333736                               Điện thoại: 0251.3835850 
- Đại diện theo pháp luật: Ngô Huỳnh Minh         , Chức vụ: Quyền Giám Đốc 

Sau khi trao đổi, thỏa thuận, hai bên thống nhất ký kết Hợp đồng nguyên tắc về 

việc tiêu thụ thuốc lá (sau đây gọi là “Hợp đồng”) với các điều khoản sau: 

ĐIỀU 1: CUNG CẤP SẢN PHẨM 

1. Bên A đồng ý bán và Bên B đồng ý mua các Sản phẩm thuốc lá bao (sau đây gọi 

là Sản phẩm) do Bên A sản xuất để Bên B thực hiện phân phối, tiêu thụ các Sản phẩm 

của Bên A trên địa bàn do Bên A quy định không trái với giấy phép Phân phối/ Bán buôn 

thuốc lá của Bên B. 

2. Quy cách, chất lượng, đóng gói Sản phẩm theo tiêu chuẩn của Bên A. 

3. Thị trường tiêu thụ và danh mục Sản phẩm: 

- Bên A quy định danh mục Sản phẩm bán cho Bên B. Danh mục Sản phẩm này 

Bên A có quyền quyết định thay đổi tuỳ từng thời điểm; 

- Bên A và Bên B thoả thuận địa bàn, hệ thống, mạng lưới Bên B được quyền phân 

phối các Sản phẩm bằng Phụ lục kèm theo Hợp đồng này; 

- Bên B cam kết tích cực đẩy mạnh sản lượng bán ra trên thị trường do hai bên đã 
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thoả thuận và phản ảnh thường xuyên tình hình tiêu thụ cho Bên A, đồng thời tuân thủ 

pháp luật về tiêu thụ thuốc lá theo quy định của nhà nước; 

- Định kỳ 03 tháng Bên B rà soát lại các điểm sỉ và cung cấp danh sách bổ sung các 

điểm sỉ mới cho Bên A. 

4. Số lượng Sản phẩm:  

- Bên B cam kết số lượng (gói) bình quân hàng tháng của mỗi loại sản phẩm sẽ mua 

của Bên A theo đúng thoả thuận giữa hai bên bằng văn bản. Trường hợp có phát sinh 

thay đổi về số lượng sản phẩm các bên sẽ thỏa thuận, trao đổi và thống nhất bằng văn 

bản; 

- Bên B cam kết tuân thủ số lượng tồn kho tối thiểu theo yêu cầu/quy định của Bên 

A theo từng thời điểm cụ thể khi Bên A yêu cầu/quy định và người phụ trách có thẩm 

quyền của Bên A được phép kiểm tra đột xuất số lượng tồn kho, nếu lượng tồn kho tối 

thiểu không đạt như đã thỏa thuận thì Bên A sẽ xem xét, đánh giá sự hợp tác của Bên B 

và đưa ra biện pháp xử lý. 

5. Trong thời gian thực hiện Hợp đồng, Bên B có trách nhiệm thực hiện nghiêm túc 

các nội dung cam kết. Nếu Bên B vi phạm làm ảnh hưởng nghiêm trọng quyền lợi của 

Bên A, Bên B sẽ bồi thường toàn bộ thiệt hại về thị trường tiêu thụ mà Bên A phải gánh 

chịu. 

ĐIỀU 2: ĐẶT HÀNG VÀ PHƯƠNG THỨC GIAO NHẬN 

1. Đặt hàng: Căn cứ vào kế hoạch bán hàng hàng tháng của Bên A, Bên B thực hiện 

đặt hàng làm các đợt trong tháng và đăng ký trước cho Bên A bằng văn bản hoặc thư điện 

tử, zalo và có sự xác nhận của đại diện hai bên. 

2. Phương thức giao nhận: 

- Chi phí vận chuyển hàng đến kho của Bên B do Bên A thanh toán, trong trường 

hợp Bên B tự chuẩn bị phương tiện đến Bên A nhận hàng, Bên A sẽ thanh toán lại cước 

phí vận chuyển theo mức hỗ trợ của Bên A, sau khi nhận được hoá đơn hợp lệ do Bên B 

cung cấp, chậm nhất đến ngày ……/…../2027. 

- Việc giao nhận hàng theo đúng số lượng theo hóa đơn Bên A lập, trường hợp hàng 

Bên A giao không đủ theo hóa đơn hoặc bị hỏng, ẩm ướt thì Bên B phải lập biên bản với 

người giao hàng tại địa điểm, thời điểm giao nhận và thông báo cho Bên A biết để có 

hướng giải quyết. Hàng hoá giao nhận bảo đảm chất lượng, quy cách đóng gói, mẫu mã 

sản phẩm, sau khi nhận hàng xong Bên B không được trả lại hoặc khiếu nại nếu nguyên 

nhân gây ra hàng giảm chất lượng không thuộc trách nhiệm Bên A. Trường hợp sản 

phẩm bị lỗi về chất lượng mà nguyên nhân do Bên A thì Bên A sẽ chịu trách nhiệm thu 

hồi lại sản phẩm bị lỗi và đổi lại sản phẩm khác cùng loại tương đương với số lượng sản 

phẩm bị lỗi; 

- Bên B phải có trách nhiệm bảo quản các sản phẩm ngay sau khi nhận theo tiêu 

chuẩn của Bên A và các quy định của pháp luật. Trong trường hợp Bên B không thực 

hiện đúng yêu cầu và bảo quản dẫn đến sản phẩm bị hư hỏng thì Bên A sẽ không chịu 
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trách nhiệm. 

ĐIỀU 3: GIÁ SẢN PHẨM VÀ ĐIỀU KIỆN THANH TOÁN 

1. Giá bán sản phẩm Bên B thanh toán cho Bên A: là giá Bên A thể hiện trên hóa 

đơn GTGT (đã bao gồm thuế GTGT) do Bên A xuất bán cho Bên B tại từng thời điểm. 

2. Bên B thanh toán bằng chuyển khoản cho Bên A trước khi Bên A lập hoá đơn 

GTGT tương ứng với giá trị hàng mua. 

3. Thanh toán chiết khấu: Bên A sẽ thanh toán tiền chiết khấu cho Bên B khi có yêu 

cầu. Việc chiết khấu thanh toán cho Bên B được thực hiện theo quy định tại Phụ lục kèm 

theo Hợp đồng này. 

 4. Bên B có trách nhiệm tuân thủ các quy định về giá bán sản phẩm của Bên A. Bên B 

phải chịu trách nhiệm đối với các khoản thuế, tiền phạt, phí liên quan đến việc vi phạm 

các quy định về giá sản phẩm. Trường hợp Bên B bán sản phẩm vượt giá bán quy định 

làm phát sinh thêm thuế tiêu thụ đặc biệt và thuế phí khác cho Bên A thì Bên B phải có 

trách nhiệm hoàn trả các khoản tiền thuế, phí, tiền phạt… (nếu có) cho Bên A để Bên A 

nộp cho cơ quan Nhà nước. 

ĐIỀU 4: CHẤM DỨT HỢP ĐỒNG, PHẠT VI PHẠM HỢP ĐỒNG VÀ BỒI 

THƯỜNG THIỆT HẠI 

1. Hợp đồng này chấm dứt trong các trường hợp sau: 

- Các Bên thỏa thuận bằng văn bản về việc chấm dứt Hợp đồng; 

- Một trong hai Bên không thể tiếp tục thực hiện Hợp đồng do các nguyên nhân bất 

khả kháng như quy định tại Điều 5 của Hợp đồng này và có thông báo về chấm dứt bằng 

văn bản trước một tháng. 

- Một trong hai Bên đơn phương chấm dứt thực hiện Hợp đồng theo quy định tại 

Điều 6 của Hợp đồng này; 

- Một bên vi phạm một trong các nghĩa vụ được quy định tại Hợp đồng nhưng 

không chấm dứt hành vi vi phạm theo nội dung thông báo từ Bên còn lại. 

Trong thời hạn chậm nhất là 15 ngày kể từ ngày Hợp đồng hết hiệu lực, nếu không 

tiếp tục thực hiện hợp đồng, hai Bên phải tiến hành thanh lý Hợp đồng theo thỏa thuận. 

2. Phạt vi phạm Hợp đồng và Bồi thường thiệt hại: 

- Trừ trường hợp bất khả kháng theo quy định tại Điều 5 của Hợp đồng này, nếu 

một trong hai Bên không thực hiện hoặc thực hiện không đúng một phần hay toàn bộ nội 

dung theo Hợp đồng này thì Bên vi phạm có nghĩa vụ bồi thường toàn bộ thiệt hại và chịu 

phạt 8% giá trị phần Hợp đồng bị vi phạm; 

- Trong quá trình thực hiện Hợp đồng, Bên vi phạm các quy định tại Hợp đồng này 

phải có nghĩa vụ bồi thường những tổn thất do hành vi vi phạm hợp đồng gây ra cho bên 

bị vi phạm. Mức bồi thường thiệt hại được quy định tại các Điều Khoản trong Hợp đồng 

sẽ do hai Bên thỏa thuận dựa trên thiệt hại thực tế xảy ra. Bên yêu cầu bồi thường có 

nghĩa vụ chứng minh thiệt hại thực tế xảy ra. 

ĐIỀU 5: SỰ KIỆN BẤT KHẢ KHÁNG 
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1. Các Bên sẽ không phải chịu trách nhiệm trong trường hợp hành vi vi phạm Hợp 

đồng xảy ra là do sự kiện bất khả kháng. Trong thời gian thực hiện Hợp Đồng, những sự 

kiện sau được coi là sự kiện bất khả kháng: Bão lụt, động đất, chiến tranh, hoả hoạn, sự 

thay đổi của chính sách, pháp luật, ngăn cấm của cơ quan nhà nước dẫn đến hành vi vi 

phạm Hợp đồng và Bên bị ảnh hưởng của sự kiện bất khả kháng đã sử dụng mọi biện 

pháp trong khả năng cho phép để khắc phục mà không thể khắc phục được. Ngoài ra, các 

sự kiện khách quan khác cũng được coi là sự kiện bất khả kháng khi đáp ứng các điều 

kiện: Sự kiện đó hoàn toàn nằm ngoài sự kiểm soát hợp lý hoặc không do lỗi hoặc sơ suất 

của Bên bị ảnh hưởng bởi sự kiện bất khả kháng, mặc dù Bên đó đã áp dụng mọi biện 

pháp cần thiết và trong khả năng cho phép để đề phòng, khắc phục hoặc giảm bớt thiệt 

hại, gây ra việc chậm trễ hoặc gián đoạn, đình trệ việc thực hiện nghĩa vụ trong Hợp đồng 

này. 

2. Trong thời hạn 05 ngày làm việc kể từ ngày xảy ra sự kiện bất khả kháng, Bên bị 

ảnh hưởng bởi sự kiện bất khả kháng phải thông báo bằng văn bản cho Bên kia, trong đó 

nêu chi tiết về sự kiện bất khả kháng, các biện pháp đã tiến hành để đề phòng, khắc phục 

thiệt hại, dự kiến kế hoạch khắc phục và biện pháp giải quyết. 

ĐIỀU 6: ĐƠN PHƯƠNG CHẤM DỨT HỢP ĐỒNG 

1. Trong vòng 30 ngày kể từ ngày một Bên phát hiện hành vi vi phạm bất kỳ điều 

khoản hay nghĩa vụ nào trong Hợp đồng và gửi thông báo bằng văn bản mà bên vi phạm 

không khắc phục hoặc ngưng ngay hành vi đó thì Bên còn lại có quyền đơn phương chấm 

dứt Hợp đồng trước thời hạn. 

2. Quyền đơn phương chấm dứt Hợp đồng của Bên A: 

- Bên A có quyền đơn phương chấm dứt Hợp đồng trước thời hạn theo quy định tại  

Khoản 1 Điều 6 Hợp đồng này và không chịu trách nhiệm hay bất kỳ chế tài nào khi Bên 

B vi phạm một, một số hoặc tất cả các nghĩa vụ phát sinh từ Hợp đồng hoặc Bên A chấm 

dứt Hợp đồng vì lý do khác có liên quan đến chính sách phát triển thị trường và tính kinh 

tế của Hợp đồng đối với Bên A. Bao gồm nhưng không giới hạn các trường hợp vi phạm 

của bên B như sau: 

+ Bên B bán hàng ngoài phạm vi địa bàn mà Hai bên đã thoả thuận tại Phụ lục kèm 

theo Hợp đồng này; 

+ Bên B vi phạm các yêu cầu về giá bán hoặc có hành vi bán phá giá làm ảnh hưởng 

đến thị trường;  

+ Bên B không đặt hàng trong vòng 30 ngày liên tiếp; 

+ Số lượng đặt hàng của Bên B trong 60 ngày liên tiếp giảm 50% so với chỉ tiêu đặt 

hàng trung bình Bên A đã giao từ ngày ký Hợp đồng đến trước thời điểm số lượng đặt 

hàng bị giảm. 

+ Bên B vi phạm nghĩa vụ khác phát sinh từ Hợp đồng này; 

+ Trường hợp Bên B có những thay đổi, phát sinh về Hệ thống, mạng lưới phân 

phối liên quan đến việc tiêu thụ Sản phẩm của Bên A hoặc Bên thứ ba, Bên B phải thông 



 5

báo cho Bên A để Bên A có quyết định của riêng mình nếu nhận thấy sự thay đổi của Bên 

B làm ảnh hưởng đến chính sách phát triển thị trường (phá giá, lấn vùng), hệ thống, mạng 

lưới phân phối và/hoặc việc tiếp tục Hợp đồng với Bên thứ 3 làm ảnh hưởng nghiêm 

trọng đến lợi ích kinh tế của Bên A, Bên A có quyền đơn phương chấm dứt Hợp đồng 

trước thời  hạn. 

- Việc đơn phương chấm dứt Hợp đồng của Bên A không giảm trừ các nghĩa vụ của 

Bên B phát sinh từ Hợp đồng này. Bên B có trách nhiệm thực hiện các nghĩa vụ phát sinh 

từ Hợp đồng này bao gồm việc thanh toán các khoản nợ (nếu có) đồng thời Bên A sẽ 

không có nghĩa vụ phải bồi hoàn bất kỳ một khoản chi phí nào cho Bên B do việc chấm 

dứt Hợp đồng trước thời hạn. 

ĐIỀU 7: ĐIỀU LUẬT ÁP DỤNG VÀ GIẢI QUYẾT TRANH CHẤP 

1. Trong trường hợp xảy ra tranh chấp, hai Bên sẽ cùng thương lượng và giải quyết 

trên tinh thần hòa giải, công bằng, hợp lý và phù hợp với tập quán thương mại và pháp 

luật nước CHXHCN Việt Nam về việc giải quyết tranh chấp kinh doanh thương mại. 

2. Trong trường hợp không tiến hành được việc thương lượng, hòa giải hoặc việc 

thương lượng, hòa giải không đạt kết quả thì một trong hai Bên có quyền yêu cầu Tòa Án 

nhân dân có thẩm quyền nơi bên A có trụ sở để giải quyết. Tất cả các khoản chi phí liên 

quan đến việc giải quyết vụ án sẽ do bên thua kiện chịu (bao gồm: án phí, chi phí tố tụng, 

phí luật sư,…). 

3. Hợp đồng này được giải thích và điều chỉnh theo pháp luật của nước Cộng hòa 

Xã hội Chủ nghĩa Việt Nam. 

ĐIỀU 8: ĐIỀU KHOẢN CHUNG 

1. Hợp đồng này có hiệu lực kể từ ngày ký đến hết ngày …../…../2026. 

2. Mọi sửa đổi, bổ sung Hợp đồng phải được lập thành văn bản và được ký kết bởi 

đại diện có thẩm quyền của các bên. 

3. Mỗi Bên sẽ không tiết lộ bất cứ thông tin nào liên quan đến Hợp Đồng này hoặc 

của Bên còn lại cho bất cứ Bên thứ ba nào mà không có sự đồng ý trước bằng văn bản 

của Bên còn lại, trừ trường hợp pháp luật có quy định khác. Mỗi Bên cam kết có biện 

pháp phù hợp để đảm bảo rằng những nhân viên có liên quan của mình cũng tuân thủ quy 

định này và sẽ chịu trách nhiệm trong trường hợp có bất cứ hành vi nào vi phạm quy định 

này. Điều khoản này sẽ vẫn có hiệu lực kể cả sau khi Hợp Đồng này hết hạn hoặc chấm 

dứt. 

4. Hợp đồng này được lập thành 04 (bốn) bản bằng tiếng Việt có giá trị pháp lý như 

nhau. Mỗi Bên giữ 02 (hai) bản để thực hiện./. 

ĐẠI DIỆN BÊN A 
CHỦ TỊCH HĐTV 

ĐẠI DIỆN BÊN B 
GIÁM ĐỐC 
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