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Thông tin cơ bản (21/08/2026)

Sàn giao dịch: HOSE

Giá thị trường: 24.500

EPS: 1.692

P/E: 14,x

Giá trị sổ sách (đồng/cp) 14.321

P/B: 1,7x

KLGD TB 10 phiên: 127.620

KLCP đang lưu hành: 232.891.908

Vốn hóa (tỷ đồng): 5.706

TÓM TẮT

Luận điểm đầu tư:

Chúng tôi dự phóng doanh thu/LNST 2026 đạt 11.278/528 tỷ đồng, tương ứng tăng 18,0%/2,1% YoY. Chênh lệch lớn

giữa tăng trưởng doanh thu và lợi nhuận phản ánh áp lực chi phí vốn, khấu hao và chi phí vận hành trong chu kỳ đầu tư

mới. Do đó, catalyst tái định giá của CMG không chỉ là tăng trưởng doanh thu, mà là khả năng chuyển CAPEX thành

EBITDA và ROIC từ 2027. Các động lực chính gồm:

➢ Hạ tầng số bước vào chu kỳ tăng trưởng mới nhờ mở rộng công suất và tăng tỷ lệ khai thác. Doanh thu 2026F

dự báo đạt 4.618 tỷ đồng (+16,3% YoY). CMG hiện vận hành 3 Data Center với tổng công suất khoảng 12MW và đặt

mục tiêu nâng lên khoảng 70MW vào 2030. Tăng trưởng trung hạn được hỗ trợ đồng thời bởi (i) tỷ lệ lấp đầy tại các

Data Center hiện hữu tiếp tục cải thiện và (ii) công suất mới từ Hyperscale Data Center TP.HCM cùng các dự án tại

Hà Nội/Hòa Lạc bắt đầu đóng góp từ 2027. Nhu cầu Data Center toàn cầu dự kiến tăng 19–22%/năm đến 2030, trong

khi thị trường Việt Nam hiện còn nhỏ với khoảng 104MW công suất, cho thấy dư địa tăng trưởng còn lớn.

➢ AI-X và Go Global mở ra dư địa nâng cấp mô hình tăng trưởng. Doanh thu Công nghệ & Giải pháp và Kinh doanh

toàn cầu 2026F dự báo lần lượt đạt 5.038 tỷ đồng (+13,1%) và 2.043 tỷ đồng (+17,0%). Thay vì chỉ cung cấp dịch vụ

CNTT truyền thống, CMG đang hướng tới mô hình tích hợp Cloud – Data – AI – tư vấn chuyển đổi, qua đó có khả

năng nâng giá trị hợp đồng và doanh thu trên mỗi nhân sự. CMC Global đặt mục tiêu doanh thu 6.000 tỷ đồng vào

2030, CAGR khoảng 29%, trong đó AI-X dự kiến đóng góp 45%. Nếu thực hiện đúng kế hoạch, AI-X có thể trở thành

nguồn tăng trưởng có biên lợi nhuận cao hơn so với outsourcing truyền thống.

Nguồn: Tradingview, Aseansc research

Biến động giá cổ phiếu trong vòng 1 năm

Khuyến nghị đầu tư:

Chúng tôi khuyến nghị THEO DÕI đối với cổ phiếu CMG, với giá mục tiêu 12 tháng 26.700 đồng/cp (+9% so với giá

thị trường), dựa trên phương pháp SOTP. Quan điểm thận trọng trong ngắn hạn phản ánh áp lực CAPEX, chi phí vốn

và khấu hao trong giai đoạn mở rộng hạ tầng. Trong khi đó, dư địa tăng trưởng trung hạn được kỳ vọng rõ nét hơn từ

2027 khi các Data Center mới bắt đầu khai thác và AI-X gia tăng đóng góp vào doanh thu, qua đó cải thiện chất lượng

tăng trưởng và hiệu quả sử dụng vốn.

Yếu tố theo dõi:

➢ Rủi ro CAPEX và đòn bẩy: CMG bước vào chu kỳ đầu tư lớn, khiến nợ vay, chi phí lãi vay và khấu hao có thể tiếp

tục gây áp lực lên tăng trưởng LNST và ROIC trong ngắn hạn.

➢ Tiến độ Data Center: Việc chậm tiến độ xây dựng, ký hợp đồng thuê công suất hoặc tăng tỷ lệ lấp đầy sẽ làm chậm

thời điểm monetization của các tài sản mới và ảnh hưởng trực tiếp tới giả định tăng trưởng từ 2027.

➢ Khả năng cải thiện biên lợi nhuận: AI-X và Go Global chỉ thực sự tạo giá trị nếu giúp CMG nâng doanh thu trên mỗi

nhân sự và cải thiện margin; nếu cơ cấu doanh thu vẫn nghiêng về tích hợp hệ thống/outsourcing truyền thống,

upside từ AI có thể thấp hơn kỳ vọng.
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Nguồn: CMG, Aseansc tổng hợp



38%

42%
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1% 3%

Doanh thu theo khối kinh doanh năm 2025

Hạ tầng số Công nghệ & Giải pháp

Kinh doanh toàn cầu Giáo dục & Phát triển nguồn lực

Kinh doanh khác

1. Giới thiệu 

I. TỔNG QUAN

➢ CMG là tập đoàn CNTT - viễn thông lớn thứ 2 tại Việt Nam và là nhà phân phối các sản phẩm phần

cứng đứng thứ 2 tại thị trường nội địa. CMG hoạt động trong 4 mảng chính: Hạ tầng số, Công nghệ & Giải

pháp, Kinh doanh toàn cầu và Giáo dục & Phát triển nguồn lực. Tập đoàn hiện có mặt tại hơn 30 quốc gia và

phục vụ hàng chục ngân hàng và định chế tài chính, hàng nghìn doanh nghiệp lớn cùng các cơ quan nhà nước

tại Việt Nam.

➢ CMG là 1 trong 2 đơn vị có hệ thống tích hợp hệ thống hàng đầu Việt Nam. Công ty chiếm lĩnh thị trường trọng

điểm có mức đầu tư và ứng dụng CNTT lớn nhất Việt Nam như khối Chính phủ, Tài chính - Bảo hiểm - Ngân

hàng, Giáo dục.

Logo công ty

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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34 Tỉnh thành tại Việt Nam 30+ Quốc gia và vùng lãnh thổ



1. Giới thiệu

I. TỔNG QUAN
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Lịch sử hình thành và phát triển

2022
Trường Đại học CMC được 

thành lập

2010
Niêm yết trên sàn HOSE (Mã

cổ phiếu: CMG) với giá niêm

yết là 35.000 đồng/cp

2017
Công bố chiến lược “Go

Global” và thành lập CMC

Global

Khai trương tuyến cáp xuyên

Đông Nam Á CVCS và Trung

tâm Dữ liệu thứ 3

2007
Chính thức chuyển đổi thành 

CTCP Tập đoàn Công nghệ 

CMC

CMC Distribution và CMC 

Telecom được thành lập

1996
Trung tâm Tích hợp Hệ thống

(tiền thân của CMC SI) và 

Trung tâm Giải pháp Phần

mềm (tiền thân của CMC

Soft) được thành lập

1993
Công ty TNHH HT&NT, tiền

thân của CMC, được thành

lập

2019
Công bố Hệ sinh thái hạ tầng

mở cho doanh nghiệp và tổ

chức C.OPEN

Ký hợp tác đầu tư chiến lược 

với Samsung SDS, đặt mục

tiêu phát triển, cung cấp dịch

vụ sản phẩm ra toàn cầu

2024
Đối tác Premier đầu tiên của

Google tại Việt Nam đạt

chứng nhận DevOps 

Specialization cho dịch vụ

Google Cloud

Chính thức công bố Chiến

lược Chuyển đổi AI (AI-X)

toàn diện hỗ trợ doanh

nghiệp nâng cao hiệu suất

hoạt động sản xuất kinh

doanh

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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I. TỔNG QUAN

2. Cơ cấu cổ đông 

➢ Samsung SDS Asia Pacific Pte. Ltd là cổ đông lớn nhất của CMG, nắm giữ 29,77% cổ phiếu. Ngoài ra, Công ty TNHH Đầu Tư MVI và Công Ty TNHH

Đầu Tư Mỹ Linh cũng là 2 cổ đông lớn khi đang nắm giữ lần lượt 13,45% và 5,09% cổ phiếu.

➢ Nhóm nhà đầu tư nước ngoài sở hữu 36,42%, phân tán và có xu hướng biến động theo chu kỳ thị trường.

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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Khác

3.3%

60.3%

36.4%

Cơ cấu cổ đông

Ban lãnh đạo

Cổ đông ngoài trong 
nước

Cổ đông nước ngoài
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3. Cơ cấu sở hữu

I. TỔNG QUAN

Nguồn: CMG, Aseansc Research

➢ Tại ngày 30/6/2026, CMG sở hữu 18 công ty con và 1 công ty liên kết.

STT Tên Công ty Vốn điều lệ (tỷ đồng) Tỷ lệ nắm giữ Ngành nghề kinh doanh chính

1
Công ty TNHH Tổng Công ty Công nghệ và Giải 

pháp CMC (CMC TS)
310 100% Giải pháp CNTT

2 CTCP Hạ tầng Viễn thông CMC (CMC Telecom) 1085.4 54,63% Viễn thông - Internet 

3 Công ty TNHH CMC Global (CMC Global) 170 100% Xuất bản phần mềm

3.1 CTCP CMC Japan (CMC Japan) 100% Dịch vụ phần mềm

3.2
Công ty TNHH CMC Châu Á Thái Bình Dương 

(CMC APAC)
100% Dịch vụ phần mềm

3.3 CTCP CMC Korea (CMC Korea) 100% Dịch vụ phần mềm

3.4
Công ty TNHH CMC Global Malaysia SDN.BHD 

(CMC Malay) 
100% Dịch vụ phần mềm

4 Công ty TNHH CMC Consulting (CMC Consulting) 20 100% Dịch vụ phần mềm 

5 Công ty TNHH CMC Blue France (*) N/A 100% Cung cấp dịch vụ thuê ngoài BPO, ITO

6
Viện Nghiên cứu và Ứng dụng Công nghệ CMC 

(CMC ATI) 
5 100% Công nghệ thông tin và viễn thông (ICT) 

7
Công ty TNHH An ninh an toàn Thông tin CMC 

(CMC CS)
80 100% Dịch vụ phần mềm 

8 Công ty TNHH CMC Đà Nẵng (CMC Da Nang) 100 100% Xuất bản phần mềm

Công ty con
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3. Cơ cấu sở hữu

I. TỔNG QUAN

Nguồn: CMG, Aseansc Research

STT Tên Công ty Vốn điều lệ (tỷ đồng) Tỷ lệ nắm giữ Ngành nghề kinh doanh chính

1 CTCP NetNam (NETNAM) 12 41,14% Viễn thông - Internet 

Công ty liên kết

STT Tên Công ty Vốn điều lệ (tỷ đồng) Tỷ lệ nắm giữ Ngành nghề kinh doanh chính

9 Công ty TNHH CMC Education (CMC Education) 250 100% Giáo dục

9.1 CTCP Đầu tư Đại học CMC (CMC Uni) 80,83% Đào tạo Đại học 

9.2 Trường Đại học CMC (CMC University) 74,47% Đào tạo Đại học 

10 Công ty TNHH Hạ tầng số CMC AI (CMC ADI) N/A 100% Hạ tầng số

10.1 CTCP CMC OpenAI (C-OpenAI) 99% Xuất bản phần mềm

11 Công ty TNHH CMC Investment (CMC Invest) N/A 100% Đầu tư

Công ty con (tiếp theo)

Nguồn: CMG, Aseansc Research

(*) Công ty TNHH CMC Blue France đã tạm dừng hoạt động.



I. TỔNG QUAN

4. Mô hình kinh doanh – Vị thế

Nguồn: CMG, Aseansc Research



I. TỔNG QUAN

4. Mô hình kinh doanh – Chuỗi giá trị ngành CNTT
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I. TỔNG QUAN

➢ Giai đoạn 2021–2025, doanh thu CMG nhìn chung duy trì xu hướng tăng, dù có sự điều chỉnh nhẹ trong năm 2023 trước khi tăng tốc trở lại trong 2024–

2025. Động lực tăng trưởng chủ yếu đến từ hai khối kinh doanh chính là Công nghệ & Giải pháp và Hạ tầng số, lần lượt chiếm khoảng 42% và 38% doanh thu

năm 2025. Trong khi đó, khối Kinh doanh toàn cầu duy trì tăng trưởng ổn định và nâng dần vai trò trong cơ cấu doanh thu, đạt khoảng 17% năm 2025; mảng

Giáo dục & Phát triển nguồn lực hiện vẫn đóng góp tỷ trọng nhỏ, chỉ khoảng 1%.

4. Mô hình kinh doanh – Tổng quan

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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Hạ tầng số Công nghệ & Giải pháp

Kinh doanh toàn cầu Giáo dục & Phát triển nguồn lực

Kinh doanh khác
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I. TỔNG QUAN

➢ Giai đoạn 2021–2025, lợi nhuận trước thuế của CMG tăng trưởng ổn định, từ khoảng 369 tỷ đồng lên gần 612 tỷ đồng. Khối Hạ tầng số tiếp tục là động

lực tăng trưởng lợi nhuận chủ lực, đóng góp khoảng 63% LNTT các mảng trước loại trừ nội bộ năm 2025; tiếp theo là 2 khối Kinh doanh toàn cầu và Công

nghệ & Giải pháp, lần lượt chiếm khoảng 20% và 18%. Trong khi đó, khối Giáo dục & Phát triển nguồn lực vẫn ghi nhận lỗ, tương đương khoảng -5%, còn khối

Kinh doanh khác đóng góp khoảng 4%.

4. Mô hình kinh doanh – Tổng quan

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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4.1. Khối Hạ tầng số

I. TỔNG QUAN

➢ Khối Hạ tầng số là một trong những trụ cột kinh doanh cốt lõi của CMG, cung cấp hệ sinh thái dịch vụ từ kênh truyền – Internet, Data Center, CMC

Cloud, Security đến Managed Service. Năm 2025 đánh dấu bước chuyển quan trọng khi Data & ML được đưa trở thành trụ cột sản phẩm thứ 6, qua đó hoàn

thiện chuỗi giá trị Hạ tầng – Dữ liệu – AI và mở rộng dư địa tăng trưởng trong kỷ nguyên AI. Song song, CMG đẩy mạnh đầu tư hạ tầng quy mô lớn với mục tiêu

vận hành 6 Data Center vào năm 2027, bao gồm 2 AI-Hyperscale Data Center tại Hòa Lạc và Khu Công nghệ cao TP.HCM với tổng công suất dự kiến 45–50MW,

cùng năng lực tính toán hiệu năng cao trên các dòng GPU H100/H200, A100 và RTX Pro 6000. Bên cạnh tăng trưởng công suất, CMG cũng định hướng phát

triển trung tâm dữ liệu theo tiêu chuẩn xanh và ESG, qua đó củng cố vị thế trong thị trường hạ tầng số và AI tại Việt Nam.

➢ Khối Hạ tầng số hiện chiếm khoảng 38% doanh thu CMG năm 2025 và đang có xu hướng gia tăng tỷ trọng, qua đó ngày càng giữ vai trò quan trọng trong

cơ cấu tăng trưởng của Tập đoàn.

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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4.1. Khối Hạ tầng số

I. TỔNG QUAN
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4.2. Khối Công nghệ & Giải pháp

I. TỔNG QUAN

➢ Khối Công nghệ & Giải pháp là trụ cột doanh thu lớn nhất của CMG, cung cấp hệ sinh thái dịch vụ từ tích hợp hệ thống, phần mềm, quản trị vận hành

CNTT, Cloud, ERP, AI Factory đến các giải pháp DX/AI-X, SmartCity, dữ liệu – AI/ML và an ninh thông tin. Năm 2025, CMC TS tiếp tục củng cố vị thế trên

thị trường khi mở rộng hợp tác với các hãng công nghệ hàng đầu như Microsoft, Dell Technologies, NetApp và Fortinet; đặc biệt trở thành đối tác nội địa đầu tiên

của Microsoft đạt danh hiệu Frontier Partner, qua đó nâng cao năng lực triển khai AI, Cloud và chuyển đổi số theo tiêu chuẩn quốc tế. Đồng thời, việc đạt các

chứng chỉ ISO/IEC 20000-1:2018 và ISO/IEC 27701:2019 giúp chuẩn hóa năng lực quản trị, vận hành và bảo mật, tạo nền tảng cho tăng trưởng bền vững.

➢ Khối Công nghệ & Giải pháp hiện chiếm 42% doanh thu CMG năm 2025, tiếp tục giữ vị trí đóng góp lớn nhất trong cơ cấu doanh thu, dù tỷ trọng đang có xu

hướng thu hẹp khi các trụ cột tăng trưởng mới của Tập đoàn mở rộng.

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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4.2. Khối Công nghệ & Giải pháp

I. TỔNG QUAN
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4.3. Khối Kinh doanh toàn cầu

I. TỔNG QUAN
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➢ Khối Kinh doanh toàn cầu là mũi nhọn trong chiến lược quốc tế hóa của CMG, cung cấp các dịch vụ từ trung tâm sản xuất quốc tế, nền tảng quản trị

doanh nghiệp, công nghệ truyền thông đến chuyển đổi số, chuyển đổi AI và ứng dụng AI trong quy trình phát triển phần mềm. Năm 2025, CMG tiếp tục

triển khai chiến lược “Global Standard” và “Go Global”, từng bước chuẩn hóa năng lực theo thông lệ quốc tế, đồng thời mở rộng hiện diện tại các thị trường trọng

điểm với pháp nhân tại Hoa Kỳ, Malaysia và công ty tại Đức từ đầu năm 2026. Song song, Tập đoàn đẩy mạnh hợp tác với các tổ chức và doanh nghiệp quốc tế,

mở rộng cơ hội xuất khẩu dịch vụ công nghệ số “Make in Vietnam” và tạo nền tảng cho chiến lược AI-X cùng hệ sinh thái “AI Made by CMC”.

➢ Khối Kinh doanh toàn cầu hiện chiếm khoảng 17% doanh thu CMG năm 2025 và đang có xu hướng gia tăng tỷ trọng, qua đó ngày càng đóng vai trò

quan trọng hơn trong chiến lược mở rộng quy mô và quốc tế hóa của Tập đoàn.

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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4.3. Khối Kinh doanh toàn cầu

I. TỔNG QUAN
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4.4. Khối Giáo dục và Phát triển nguồn lực

I. TỔNG QUAN
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Giáo dục & Phát triển nguồn lực

➢ Khối Giáo dục & Phát triển nguồn lực giữ vai trò nền tảng dài hạn trong hệ sinh thái CMG, kết hợp giữa đào tạo nhân lực công nghệ chất lượng cao

và nghiên cứu – phát triển công nghệ lõi. Trọng tâm của khối là Trường Đại học CMC với định hướng AI University – Đại học đổi mới sáng tạo, đào tạo gần

4.000 sinh viên trong các lĩnh vực công nghệ, kinh doanh và sáng tạo, đồng thời xây dựng mạng lưới hợp tác với hơn 130 doanh nghiệp. Song song, CMC ATI

đóng vai trò trung tâm R&D của Tập đoàn, đã phát triển 25 công nghệ lõi trong AI, Big Data, IoT, An ninh mạng, Blockchain và IC Design, cùng nhiều sản phẩm AI

“Make in Vietnam” đã đạt chuẩn quốc tế và được thương mại hóa. Sự kết hợp giữa đào tạo – nghiên cứu – ứng dụng giúp CMG chủ động nguồn nhân lực, công

nghệ và sản phẩm cho chiến lược AI-X trong dài hạn.

➢ Khối Giáo dục & Phát triển nguồn lực hiện chỉ chiếm khoảng 1% doanh thu CMG năm 2025, nhưng có ý nghĩa chiến lược lớn trong việc hình thành nguồn

nhân lực và năng lực công nghệ lõi cho toàn Tập đoàn.

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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4.4. Khối Giáo dục và Phát triển nguồn lực

I. TỔNG QUAN
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I. TỔNG QUAN

5. SWOT

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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Threats – Thách thức

• Cạnh tranh cao: Đối đầu với FPT, Viettel, VNPT

trong nước và các đối thủ siêu quy mô quốc tế.

• Công nghệ thay đổi nhanh: AI/Cloud đòi hỏi

đầu tư liên tục; nguy cơ công nghệ nhanh lỗi thời

và CAPEX tăng cao.

Opportunities – Cơ hội

• Bùng nổ AI & Cloud: Nhu cầu AI, điện toán

đám mây và Data Center tại Việt Nam mở ra dư

địa tăng trưởng lớn.

• Chuyển đổi số quốc gia: Hưởng lợi từ nhu cầu

hạ tầng số, dữ liệu, an ninh mạng và chủ quyền

số của Chính phủ và doanh nghiệp.

Strengths – Điểm mạnh

• Hạ tầng số tương đối hoàn chỉnh với hệ sinh

thái Data Center – Cloud – Connectivity – Cyber

Security, tạo nền tảng phát triển AI và dịch vụ số.

• Năng lực công nghệ & khách hàng: Có kinh

nghiệm phục vụ Chính phủ, ngân hàng và doanh

nghiệp lớn, đồng thời từng bước mở rộng thị

trường quốc tế.

• Đối tác chiến lược hỗ trợ tiếp cận công nghệ và

khách hàng mới.

Weaknesses – Điểm yếu

• Quy mô còn nhỏ: Doanh thu, nhân sự và năng

lực triển khai quốc tế còn cách xa FPT và các

tập đoàn CNTT trong khu vực.

• Áp lực vốn đầu tư: Data Center, Cloud và AI

đều thâm dụng vốn, có thể gây áp lực lên dòng

tiền và hiệu quả vốn trong giai đoạn mở rộng.
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II. HOẠT ĐỘNG KINH DOANH

2025 2024 % YoY % KH 2025 Nguyên nhân

Doanh thu thuần 9.561 8.203 16,56% 97,28% Tăng trưởng nhờ hầu hết các khối kinh doanh đều ghi nhận sự gia tăng tích cực về doanh thu. 

Hạ tầng số 3.970 3.388 17,16% 98,94% Duy trì đà tăng trưởng ổn định nhờ nhu cầu ngày càng cao đối với Data Center, Cloud và AI.

Công nghệ & Giải pháp 4.453 3.906 14,02% 98,30%
Động lực tăng trưởng chính đến từ xu hướng chuyển đổi từ các dự án CNTT truyền thống sang 

AI-X, Cloud, dữ liệu và các giải pháp AI.

Kinh doanh toàn cầu 1.746 1.410 23,84% 93,12%
Kết quả tích cực đến từ việc mở rộng thị trường quốc tế kết hợp cùng với hệ sinh thái AI Made 

by CMC/C-OpenAI.

Giáo dục & Phát triển nguồn lực 113 64 77,03% 100,32%
Tăng trưởng mạnh nhờ mở rộng quy mô đào tạo với lượng sinh viên tuyển sinh đạt 1.536 

(+90% YoY).

Công nghệ mới – Công nghệ 

chiến lược
-   -   N/A N/A Khối kinh doanh mới thành lập cuối năm 2025.

Kinh doanh khác 273 251 8,84% 96,98%

Lợi nhuận gộp 1.729 1.497 15,52%

Biên LNG 18,08% 18,25%

Doanh thu tài chính 135 122 10,48%

Chi phí tài chính (126) (106) 18,63%

Lợi nhuận từ công ty liên kết 46 36 28,38%

Chi phí bán hàng & QLDN (1.175) (1.046) 12,33%

LNTT 612 502 22,00% 111,25% Kết quả tích cực chủ yếu đến từ nền tảng doanh thu ổn định.

Hạ tầng số 464 376 23,46% 108,28%

Công nghệ & Giải pháp 132 70 89,31% 153,23%

Kinh doanh toàn cầu 148 149 -0,73% 88,28%

Giáo dục & Phát triển nguồn lực (35) (47) -25,77% 88,12%

Công nghệ mới – Công nghệ 

chiến lược
(2) -   N/A N/A

Kinh doanh khác 31 35 -11,41% N/A

LNST 517 427 21,01% 111,46%
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II. HOẠT ĐỘNG KINH DOANH

➢ Năm 2025, CMG ghi nhận doanh thu 9.561 tỷ đồng, tăng 16,6% YoY, hoàn thành 97% kế hoạch năm. Tăng trưởng được dẫn dắt bởi cả 3 trụ cột chính

gồm Hạ tầng số (+17,2%), Công nghệ & Giải pháp (+14%) và Kinh doanh toàn cầu (+23,8%).

➢ Sang Q1/2026, doanh thu đạt 2.323 tỷ đồng, tăng 5,1% YoY, tương đương 20% kế hoạch năm. Mặc dù tốc độ tăng trưởng chung chậm lại so với năm

2025, diễn biến tại các mảng chủ lực vẫn tích cực, đặc biệt Hạ tầng số tăng 20% và Kinh doanh toàn cầu tăng 17%, cho thấy nền tảng tăng trưởng cốt lõi của

CMG chưa thay đổi đáng kể.

1. Doanh thu duy trì tăng trưởng, động lực chính đến từ 3 khối kinh doanh cốt lõi

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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II. HOẠT ĐỘNG KINH DOANH

➢ Khối Hạ tầng số tiếp tục là nền tảng tăng trưởng quan trọng và hưởng lợi trực tiếp từ nhu cầu Data Center, Cloud và AI. Doanh thu năm 2025 đạt

3.970 tỷ đồng, tăng 17,2% YoY, hoàn thành 99% kế hoạch; trong đó CMC Telecom và NetNam lần lượt tăng trưởng 17% và 16%. Đà tăng trưởng này phản ánh

nhu cầu ngày càng cao đối với kết nối, trung tâm dữ liệu và hạ tầng số, đồng thời tạo dư địa tăng trưởng dài hạn khi CMG đẩy mạnh đầu tư hệ sinh thái Data

Center với mục tiêu tổng công suất 150MW và phát triển CMC Cloud, hạ tầng AI. Việc được Chính phủ giao nhiệm vụ phát triển nền tảng CMC Cloud cũng

củng cố vị thế của CMG trong hạ tầng số chiến lược tại Việt Nam.

1. Doanh thu duy trì tăng trưởng, động lực chính đến từ 3 khối kinh doanh cốt lõi

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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II. HOẠT ĐỘNG KINH DOANH

➢ Khối Công nghệ & Giải pháp duy trì quy mô doanh thu lớn nhưng tăng trưởng có sự phân hóa theo nhóm khách hàng. Doanh thu năm 2025 đạt

4.453 tỷ đồng, tăng 14% YoY, hoàn thành 98% kế hoạch. Các phân khúc thương mại tiếp tục ghi nhận tăng trưởng hai chữ số, nổi bật là BFSI tăng 13% và

SME tăng 14%, trong khi khối Chính phủ giảm 16% do thiếu các dự án trọng điểm. Chúng tôi đánh giá tăng trưởng ngắn hạn của mảng này có thể còn phụ

thuộc vào tiến độ các hợp đồng lớn, song triển vọng trung hạn được hỗ trợ bởi xu hướng chuyển đổi từ các dự án CNTT truyền thống sang AI-X, Cloud, dữ liệu

và các giải pháp AI, qua đó mở ra dư địa cải thiện giá trị hợp đồng và chất lượng tăng trưởng.

1. Doanh thu duy trì tăng trưởng, động lực chính đến từ 3 khối kinh doanh cốt lõi

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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II. HOẠT ĐỘNG KINH DOANH

➢ Khối Kinh doanh toàn cầu là mảng có tốc độ tăng trưởng cao nhất và đang trở thành động lực tăng trưởng mới của CMG. Doanh thu năm 2025 đạt

1.746 tỷ đồng, tăng khoảng 24% YoY, tiếp tục duy trì tăng trưởng 17% trong Q1/2026. Với gần 3.000 nhân sự công nghệ cùng chiến lược “Go Global”, CMG

đang mở rộng hiện diện tại Hoa Kỳ, Malaysia và các thị trường quốc tế, nâng mạng lưới lên 9 văn phòng tại 6 quốc gia. Việc kết hợp mở rộng thị trường với hệ

sinh thái AI Made by CMC/C-OpenAI có thể giúp CMG từng bước dịch chuyển từ mô hình cung cấp nguồn lực CNTT sang các dịch vụ chuyển đổi số và AI có

giá trị gia tăng cao hơn, qua đó nâng tỷ trọng doanh thu quốc tế trong dài hạn.

1. Doanh thu duy trì tăng trưởng, động lực chính đến từ 3 khối kinh doanh cốt lõi

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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Nguồn: CMG, Aseansc Research
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➢ Năm 2025, CMG ghi nhận LNST đạt 517 tỷ đồng, tăng 21,0% YoY, hoàn thành 111,5% kế hoạch năm; biên LNST đạt 5,4%. Kết quả này được hỗ trợ bởi

nền tảng doanh thu tăng trưởng ổn định, đồng thời hiệu quả kiểm soát và tối ưu chi phí được cải thiện, đặc biệt tại hai mảng Hạ tầng số và Công nghệ & Giải

pháp, qua đó giúp tốc độ tăng lợi nhuận cao hơn tăng trưởng doanh thu.

➢ Sang Q1/2026, LNST đạt 101 tỷ đồng, giảm 13,1% YoY, tương đương 19% kế hoạch năm; biên LNST giảm còn 4,4%. Diễn biến này cho thấy lợi nhuận

ngắn hạn đang chịu áp lực trong giai đoạn CMG tiếp tục mở rộng đầu tư hạ tầng và đưa các tài sản mới vào vận hành.

2. Lợi nhuận năm 2025 tăng trưởng tích cực, nhưng Q1/2026 chịu áp lực từ chi phí tài chính và khấu hao gia tăng
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➢ Nguyên nhân chính đến từ sự gia tăng của chi phí tài chính và chi phí vận hành. Chi phí tài chính tăng 34,1% YoY do chi phí lãi vay cao hơn. Trong khi

đó, chi phí bán hàng và quản lý doanh nghiệp (SG&A) tăng 11,0% YoY; chủ yếu từ việc tòa B của dự án CCS Tân Thuận chính thức đi vào hoạt động làm gia

tăng chi phí khấu hao trong kỳ, trong khi công suất khai thác chưa đạt mức tối ưu. Chúng tôi kỳ vọng áp lực này mang tính giai đoạn và biên lợi nhuận có thể

cải thiện dần về cuối năm khi tỷ lệ lấp đầy và hiệu suất khai thác tài sản mới tăng lên.

2. Lợi nhuận năm 2025 tăng trưởng tích cực, nhưng Q1/2026 chịu áp lực từ chi phí tài chính và khấu hao gia tăng

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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➢ Khối Hạ tầng số dự báo đạt 4.618 tỷ đồng (+16,3% YoY), nhờ:

• Dòng vốn CNTT toàn cầu đang dịch chuyển mạnh sang hạ tầng AI và Data Center;

• Thị trường Data Center Việt Nam còn dư địa tăng trưởng lớn so với khu vực;

• CMG bước vào chu kỳ mở rộng công suất quy mô lớn sau nhiều năm xây dựng năng lực nền tảng

1. Hạ tầng số bước vào chu kỳ tăng trưởng mới nhờ làn sóng đầu tư Data Center và AI

Nguồn: CMG, Aseansc Research
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➢ Triển vọng của Khối Hạ tầng số được hỗ trợ bởi xu hướng gia tăng đầu tư cho hạ tầng tính toán và AI trên toàn cầu. Theo dự báo của Gartner, chi

tiêu CNTT toàn cầu năm 2026 ước đạt 6.155 tỷ USD, tăng 10,8% YoY, trong đó Data Center tăng 31,7%, cao nhất trong các phân khúc, trong khi phần mềm

tăng 14,7%. Dịch vụ CNTT tiếp tục là phân khúc lớn nhất với quy mô khoảng 1.867 tỷ USD, tăng 8,7% YoY, phản ánh nhu cầu ngày càng lớn đối với hiện đại

hóa hệ thống, Cloud, dữ liệu và triển khai AI trong doanh nghiệp.

➢ Cơ cấu tăng trưởng này cho thấy dòng vốn công nghệ đang dịch chuyển rõ rệt sang Data Center, Cloud và năng lực tính toán phục vụ AI, thay vì chủ yếu tập

trung vào thiết bị CNTT truyền thống. Đây là xu hướng thuận lợi đối với CMG khi Hạ tầng số đã trở thành 1 trong 2 trụ cột kinh doanh lớn nhất, đóng

góp khoảng 38% doanh thu năm 2025 và ngày càng giữ vai trò quan trọng trong chiến lược tăng trưởng dài hạn của Tập đoàn.

1.1. Chi tiêu CNTT toàn cầu dịch chuyển mạnh sang hạ tầng Data Center

Nguồn: Gartner, Aseansc Research
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NHÀ ĐẦU TƯ VUI LÒNG MỞ TÀI KHOẢN TẠI CÔNG TY CHỨNG KHOÁN ASEAN 
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➢ AI đang trở thành một trong những động lực quan trọng nhất thúc đẩy nhu cầu Data Center toàn cầu. Theo McKinsey, nhu cầu công suất Data Center

toàn cầu dự kiến tăng khoảng 19–22%/năm trong giai đoạn 2023–2030, trong đó khoảng 70% nhu cầu xử lý dữ liệu có liên quan tới AI.

1.2. Nhu cầu Data Center tăng trưởng trong khi thị trường Việt Nam còn nhiều dư địa

Nguồn: McKinsey, Aseansc Research
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➢ Trong khi nhu cầu toàn cầu tăng nhanh, thị trường Việt Nam vẫn ở quy mô tương đối nhỏ. Theo CBRE, Việt Nam hiện có khoảng 25 Data Center với

tổng công suất khoảng 104MW, thấp đáng kể so với các thị trường lớn trong khu vực. Điều này cho thấy dư địa mở rộng nguồn cung còn lớn, đặc biệt trong

bối cảnh nhu cầu Cloud, lưu trữ dữ liệu trong nước, chủ quyền dữ liệu và AI tiếp tục tăng.

➢ Bên cạnh đó, thị trường Data Center Việt Nam được dự báo tăng khoảng 15%/năm trong giai đoạn 2025–2028, trong khi thị trường AI tăng khoảng 15%/năm

giai đoạn 2025–2030. Hai xu hướng này có tính bổ trợ trực tiếp: AI càng được ứng dụng rộng rãi, nhu cầu về năng lực tính toán, GPU, lưu trữ dữ liệu và Cloud

càng gia tăng.

1.2. Nhu cầu Data Center tăng trưởng trong khi thị trường Việt Nam còn nhiều dư địa

Nguồn: JLL, CBRE, Aseansc Research
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➢ CMG đã xây dựng được vị thế đáng kể trong thị trường Data Center nội địa, nằm trong nhóm các nhà cung cấp lớn cùng Viettel, VNPT và FPT Telecom.

Hiện CMG vận hành 3 Data Center với tổng công suất khoảng 12MW và đặt mục tiêu nâng lên 6 Data Center với khoảng 70MW vào năm 2030, tương đương

quy mô công suất tăng gần 6 lần so với hiện tại.

➢ Không chỉ mở rộng công suất mới, các tài sản hiện hữu của CMG vẫn còn dư địa tăng hiệu suất khai thác. CMC Data Center Tân Thuận là trung tâm dữ liệu

đầu tiên tại Việt Nam sở hữu đầy đủ bộ chứng chỉ Uptime Tier III cho thiết kế, xây dựng và vận hành, đồng thời đạt tiêu chuẩn An toàn Hệ thống thông tin Cấp

độ 4. Tỷ lệ lấp đầy hiện khoảng 77%, trong khi Ban lãnh đạo kỳ vọng đạt mức tối đa vào năm 2027.

➢ Như vậy, tăng trưởng của Khối Hạ tầng số trong những năm tới có thể đến đồng thời từ tăng tỷ lệ lấp đầy của công suất hiện hữu và đưa các Data

Center mới vào khai thác, qua đó tạo nền tảng cho tăng trưởng doanh thu tương đối bền vững.

1.3. CMG đã có vị thế trên thị trường và đang bước vào chu kỳ mở rộng mạnh công suất

Nguồn: CBRE, Aseansc Research
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➢ Trọng tâm lớn nhất trong chu kỳ CAPEX mới của CMG là CMC Hyperscale Data Center tại Khu Công nghệ cao TP.HCM, dự án có khả năng thay đổi

đáng kể quy mô và vị thế của Tập đoàn trên thị trường hạ tầng số. Dự án có công suất khoảng 30MW, quy mô khoảng 3.000 racks, diện tích hơn 30.000

m²; IRR dự kiến khoảng 17%, với thời gian hoàn vốn khoảng 14 năm. Bên cạnh đó, CMG đang triển khai CMC Creative Space Hà Nội và CMC Hòa Lạc, dự

kiến hoàn thành trong Q1/2027; Hyperscale Data Center tại TP.HCM dự kiến bắt đầu vận hành từ Q2/2027.

➢ Do đó, năm 2026 chủ yếu là năm xây dựng năng lực trước khi bước vào chu kỳ khai thác lớn hơn từ 2027. Trong ngắn hạn, các dự án mới chưa đóng góp

đáng kể vào lợi nhuận và còn tạo áp lực từ CAPEX, lãi vay và khấu hao. Tuy nhiên, tiến độ xây dựng, việc ký kết hợp đồng thuê công suất dài hạn và khả năng

thu hút các hyperscaler có thể trở thành những yếu tố quan trọng cho định giá cổ phiếu trước thời điểm dự án chính thức tạo doanh thu. Về dài hạn, chúng tôi

cho rằng Hyperscale DC không chỉ mở rộng quy mô Hạ tầng số mà còn là nền tảng để CMG phát triển chuỗi dịch vụ có giá trị cao hơn gồm Cloud –

GPU Computing – Data – AI, qua đó nâng doanh thu trên mỗi đơn vị công suất và tăng mức độ hưởng lợi trực tiếp từ chu kỳ đầu tư AI.

1.4. Hyperscale Data Center là tài sản chiến lược có thể thay đổi quy mô Khối Hạ tầng số từ 2027

Nguồn: CMG, Aseansc Research

Dự án Quy mô Tiến độ dự kiến Vai trò chiến lược

CMC Hyperscale DC – TP.HCM
~7.677 tỷ đồng; ~30MW; 

~3.000 racks
Triển khai 2025–2029; dự kiến vận hành từ Q2/2027

Nền tảng hyperscale, GPU/AI Infrastructure, tiếp cận 

hyperscaler

CMC Creative Space Hà Nội ~2.200 tỷ đồng Hoàn thành Q1/2027
Mở rộng năng lực Data Center và hệ sinh thái công nghệ 

phía Bắc

CMC Hòa Lạc ~2.300 tỷ đồng Hoàn thành Q1/2027
Hạ tầng AI/Data Center quy mô lớn, phục vụ nhu cầu 

phía Bắc

CMC DC Tân Thuận Data Center hiện hữu Tỷ lệ lấp đầy ~77%; kỳ vọng tối đa vào 2027
Tạo dòng tiền hiện hữu và tập khách hàng nền cho các 

dự án mới

Tổng quan các dự án Data Center trọng điểm của CMG

NHÀ ĐẦU TƯ VUI LÒNG MỞ TÀI KHOẢN TẠI CÔNG TY CHỨNG KHOÁN ASEAN 
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2. AI-X và Go Global mở ra động lực tăng trưởng mới từ làn sóng ứng dụng AI doanh nghiệp

➢ Khối Công nghệ & Giải pháp và Kinh doanh toàn cầu dự báo lần lượt đạt 5.038 tỷ đồng (+13,1% YoY) và 2.043 tỷ đồng (+17,0% YoY), nhờ:

• Chi tiêu AI toàn cầu bước vào chu kỳ tăng trưởng mạnh;

• AI doanh nghiệp chuyển nhanh từ thử nghiệm sang thương mại hóa;

• AI-X kết hợp Go Global tạo dư địa nâng cấp mô hình tăng trưởng của CMG.
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Nguồn: CMG, Aseansc Research
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2.1. Chi tiêu AI toàn cầu bước vào chu kỳ tăng trưởng mạnh

Nguồn: Gartner, Aseansc Research

➢ AI đang trở thành một trong những cấu phần tăng trưởng nhanh nhất của chi tiêu công nghệ toàn cầu. Theo Gartner, chi tiêu AI toàn cầu đạt khoảng

1.757 tỷ USD năm 2025 (+50% YoY) và dự kiến tăng lên khoảng 3.335 tỷ USD năm 2027. Đáng chú ý, hạ tầng AI tiếp tục chiếm tỷ trọng lớn nhất, nhưng chi

tiêu cho Dịch vụ AI, Phần mềm AI và Mô hình AI cũng tăng nhanh khi doanh nghiệp chuyển từ giai đoạn thử nghiệm sang triển khai AI vào hoạt động thực tế.

➢ Xu hướng này tạo cơ hội cho các doanh nghiệp dịch vụ CNTT chuyển từ mô hình cung cấp nhân lực và triển khai hệ thống truyền thống sang cung cấp hạ tầng

AI, dữ liệu, tư vấn chuyển đổi và các giải pháp AI tích hợp vào quy trình doanh nghiệp. Với CMG, đây là nền tảng thuận lợi để kết nối năng lực Data Center

– Cloud – Data với AI-X, qua đó mở rộng phạm vi dịch vụ và nâng giá trị trên mỗi khách hàng.
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2.2. AI doanh nghiệp chuyển nhanh từ thử nghiệm sang thương mại hóa

Nguồn: Menlo Ventures, Aseansc Research

➢ Sự gia tăng chi tiêu AI đang ngày càng phản ánh nhu cầu thực tế từ khối doanh nghiệp. Theo Menlo Ventures, chi tiêu GenAI của doanh nghiệp tăng từ

11,5 tỷ USD năm 2024 lên 37 tỷ USD năm 2025, tương đương tăng 3,2 lần chỉ trong một năm; trong đó khoảng 19 tỷ USD được dành cho lớp ứng dụng, cho

thấy ngân sách đang dịch chuyển nhanh từ xây dựng mô hình sang triển khai AI trực tiếp vào các nghiệp vụ kinh doanh.

➢ Song song, xu hướng sử dụng các mô hình chuyên biệt theo ngành ngày càng rõ nét. Gartner dự báo đến 2027, hơn 50% mô hình GenAI được doanh nghiệp

sử dụng sẽ là các mô hình chuyên biệt theo ngành hoặc chức năng, so với khoảng 1% năm 2024. Các mô hình này có lợi thế về hiệu năng, chi phí, độ tin cậy

và khả năng khai thác dữ liệu riêng của doanh nghiệp. Điều này cho thấy lợi thế cạnh tranh của các công ty công nghệ đang dịch chuyển từ năng lực lập trình

thuần túy sang khả năng hiểu quy trình kinh doanh, dữ liệu ngành và triển khai giải pháp AI end-to-end.

➢ Đây là thị trường phù hợp với năng lực hiện hữu của CMG, đặc biệt tại các nhóm khách hàng tài chính – ngân hàng, Chính phủ và doanh nghiệp

lớn, nơi Tập đoàn đã có quan hệ khách hàng, dữ liệu ngành và kinh nghiệm triển khai chuyển đổi số. Khả năng kết hợp năng lực tư vấn, Cloud, Data

và AI vì vậy có thể trở thành lợi thế quan trọng khi nhu cầu AI doanh nghiệp chuyển sang giai đoạn triển khai quy mô lớn.
NHÀ ĐẦU TƯ VUI LÒNG MỞ TÀI KHOẢN TẠI CÔNG TY CHỨNG KHOÁN ASEAN 
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2.3. AI-X kết hợp Go Global tạo dư địa nâng cấp mô hình tăng trưởng của CMG

➢ CMG đang triển khai chiến lược chuyển đổi AI thông qua 3 trụ cột C-OpenAI, C-Product và AI-X, hướng tới làm chủ công nghệ lõi, phát triển sản

phẩm và thương mại hóa AI trong các bài toán thực tế. Đồng thời, chiến lược Go Global được đẩy mạnh tại Nhật Bản, Hàn Quốc, Mỹ, châu Âu và APAC,

tạo thị trường đầu ra lớn hơn cho các sản phẩm và dịch vụ AI của Tập đoàn. Đáng chú ý, CMC Global đặt mục tiêu đạt 6.000 tỷ đồng doanh thu vào năm 2030,

tương ứng CAGR khoảng 29%, trong đó AI-X dự kiến đóng góp 45%. Nếu hoàn thành kế hoạch, riêng AI-X có thể tạo ra khoảng 2.700 tỷ đồng doanh thu vào

năm 2030, trở thành một cấu phần đáng kể trong cơ cấu kinh doanh quốc tế của CMG.

➢ Chúng tôi cho rằng giá trị của chiến lược AI-X không chỉ nằm ở tăng trưởng doanh thu mà còn ở khả năng dịch chuyển cơ cấu dịch vụ sang các hoạt động có

hàm lượng tư vấn, dữ liệu và sở hữu trí tuệ cao hơn. Khi kết hợp với mạng lưới khách hàng toàn cầu, CMG có thể từng bước chuyển từ mô hình outsourcing

và tích hợp hệ thống truyền thống sang cung cấp các giải pháp chuyển đổi AI có giá trị hợp đồng và doanh thu trên mỗi nhân sự cao hơn.

➢ Theo đó, AI-X và Go Global có thể trở thành động lực tăng trưởng thứ 2 bên cạnh Hạ tầng số: Data Center – Cloud cung cấp nền tảng tính toán, C-

OpenAI/C-Product cung cấp công nghệ, trong khi CMC Global đóng vai trò thương mại hóa và mở rộng thị trường. Khả năng hiện thực hóa chiến

lược này sẽ phụ thuộc vào tốc độ tăng doanh thu AI-X, quy mô các hợp đồng quốc tế và mức cải thiện biên lợi nhuận so với dịch vụ CNTT truyền thống.
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1. Tóm tắt các giả định chính trong dự phóng kết quả kinh doanh năm 2026

Chỉ tiêu KQKD 2026F % YoY Quan điểm dự phóng

Doanh thu thuần 11.278 18,0%

Hạ tầng số 4.618 16,3%
Động lực tăng trưởng chính đến từ nhu cầu Data Center tăng trưởng mạnh, và CMG đang đẩy 

mạnh mở rộng công suất quy mô lớn 

Công nghệ & Giải pháp 5.038 13,1%

Động lực tăng trưởng đến từ tệp khách hàng tài chính – ngân hàng, Chính phủ và doanh nghiệp

lớn nơi CMG đã có quan hệ và kinh nghiệm giúp CMG mở rộng phạm vi dịch vụ với biên lợi

nhuận cao hơn.

Kinh doanh toàn cầu 2.043 17,0%
Động lực tăng trưởng đến từ việc CMG đẩy mạnh chiến lược Go Global tại Nhật Bản, Hàn Quốc,

Mỹ, châu Âu và APAC nhằm tạo thị trường đầu ra lớn hơn cho các sản phẩm và dịch vụ AI.

Giáo dục & Phát triển nguồn lực 148 30,6% Kỳ vọng tiếp tục đà tăng trưởng khi CMG mở rộng quy mô đào tạo.

Công nghệ mới – Công nghệ chiến 

lược
36 N/A Khối kinh doanh mới từ thành lập cuối năm 2025.

Kinh doanh khác 300 10,0%

Lợi nhuận gộp 2.041 18,0%

BLNG 18,1%

Doanh thu tài chính 159 17,7%

Chi phí tài chính 158 25,7% Chi phí lãi vay dự kiến tăng do CMG đang đẩy mạnh đầu tư vào AI và hạ tầng số.

Lãi từ công ty liên kết 54 17,1%

Chi phí bán hàng 728 20,5%

Chi phí QLDN 679 19,0%
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1. Tóm tắt các giả định chính trong dự phóng kết quả kinh doanh năm 2026

Chỉ tiêu KQKD 2026F % YoY Quan điểm dự phóng

LNTT 630 2,9%

Hạ tầng số 526 13,4%

Công nghệ & Giải pháp 120 -9,4%

Kinh doanh toàn cầu 173 17,0%

Giáo dục & Phát triển nguồn lực (77) N/A

Công nghệ mới – Công nghệ chiến 

lược
(9) N/A

Kinh doanh khác 1 -96,8%

LNST 528 2,1%

EPS 2,060 
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2. Định giá và khuyến nghị

➢ ĐỊNH GIÁ. Dựa trên phương pháp định giá SOTP, Aseansc xác định mức giá hợp lý đối với CMG ở mức 26.700 đồng/cổ phiếu, cao hơn 9% so với giá thị trường

ngày 21/08/2026. 

➢ KHUYẾN NGHỊ. Chúng tôi khuyến nghị THEO DÕI đối với cơ hội đầu tư cổ phiếu CMG với tầm nhìn đầu tư 1 năm.

Phương pháp 

định giá

Giá trị cổ phần 

(tỷ VND)

% sở hữu 

của CMG

Đóng góp 

vào CMG
Giải trình

Hạ tầng số P/E 6.758 54,6% 3,692 
P/E dự phóng ở mức 15,3, tương đương mức trung bình ngành của một 

số doanh nghiệp cùng ngành trong khu vực.

Công nghệ & Giải pháp P/E 1.924 100,0% 1,924 
P/E dự phóng ở mức 19,1, tương đương mức trung bình ngành của một 

số đối thủ trong ngành công nghệ (chủ yếu tại Ấn Độ).

Kinh doanh toàn cầu P/E 3.060 100,0% 3,060 
P/E dự phóng ở mức 21,0, tương đương mức trung bình ngành của một 

số đối thủ trong ngành.

Giáo dục & Phát triển 

nguồn lực
P/S 289 100,0% 289 

P/S dự phóng ở mức 1,96, tương đương mức trung bình ngành của một 

số tổ chức giáo dục (chủ yếu tại Trung Quốc).

Tổng cộng 8,964 

Tiền và các khoản tương 

đương tiền công ty mẹ
135 

Vay nợ ròng công ty mẹ (2,270)

Giá trị VCSH 6,830 

Số lượng CP 256,190,999Số lượng cổ phiếu sau khi phát hành 10% để trả cổ tức năm 2025

Giá hợp lý (đồng/cp) 26,658 
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